
เริ่มต้นขายของออนไลน์ได้ง่าย ๆ เพียงแค่มีบัญชีเฟสบุ๊ค 
ถึงแม้ว่าในปัจจุบันการเปิดเพจขายของจะได้รับความนิยม
กว่าการใช้เฟสบุ๊คส่วนตัว แต่สําหรับมือใหม่ หรือพ่อค้า
แม่ค้าที่ไม่ได้มีเวลามาขายของออนไลน์แบบฟูลไทม์ การ
เปิดร้าน ขายของบนเฟสบุ๊คส่วนตัว ก็ถือเป็นอีกหนึ่ง
ช่องทางที่ทําได้ง่าย สะดวก และฟรี วันนี้เลยอยากจะมาบ
อกต่อเทคนิคดี ๆ ที่จะช่วยเพ่ิมยอดขายกับการเปิดร้าน
บนเฟสบุ๊คส่วนตัวกัน

1. สร้างตัวตนบนเฟสบุ๊คให้มีความน่าเชื่อถือ
พ่อค้าแม่ค้าออนไลน์ที่กําลังเริ่มเปิดร้าน หรือเลือกที่จะ
ขายของบนหน้าเฟสบุ๊คส่วนตัว ควรเริ่มด้วยการตั้งค่ารูป
โปรไฟล์ รูปปก ให้ดูน่าเชื่อถือ ไม่ใช้รูปการ์ตูน หรือรูปอื่น 
ๆ ที่ไม่สามารถระบุตัวตนของพ่อค้าแม่ค้าได้ นอกจากนี้
ควรใส่ใจในการโพสต์สินค้า ดังนี้

● โพสต์ขายสินค้าด้วยการบอกรายละเอียดอย่าง
ครบถ้วน รวมถึงราคาและค่าจัดส่งสินค้า มีรูปภาพ
ประกอบชัดเจน ตรงกับสินค้าที่ขายจริง

● มีการโต้ตอบกับลูกค้าอย่างสมํ่าเสมอ ใส่ใจทุกคอม
เมนต์เพ่ือสร้างความน่าเชื่อถือ

● ควรจํากัดจํานวนการโพสต์ขายของต่อวัน มีช่วง
เวลาในการโพสต์ชัดเจน เพ่ือที่โพสต์ของสินค้าจะ
ได้ไม่รบกวนเพ่ือนในเฟสบุ๊คของเรามากจนเกินไป

เชื่อได้เลยว่าหากเราขายของดี มีคุณภาพ จัดส่งได้อย่าง
รวดเร็ว จนได้รับความไว้วางใจจากลูกค้าที่ซื้อสินค้าไป
แล้ว แม้จะเป็นเฟสบุ๊คส่วนตัว ก็สามารถมีลูกค้าประจําที่
ติดใจร้านเราได้อย่างแน่นอน

6 เทคนิค ขายของบนเฟสบุ๊คส่วนตัว 
ทํายังไงให้ยอดขายปัง
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● โปรโมชันลดราคาสินค้าเมื่อ
ลูกค้าแชร์โพสต์หรือวิดีโอ
ไลฟส์ดไปยังหน้าเฟสบุ๊คตน
เอง และเปิดการมองเห็นเป็น
แบบสาธารณะ

● โปรโมชันยิ่งซื้อหลายชิ้นยิ่ง
ถูกลง ช่วยให้ลูกค้าไปชักชวน
คนอื่น ๆ มาหารกันซื้อ เพ่ิม
ยอดขายให้กับทางร้านได้ดีขึ้น

● โปรโมชันสําหรับลูกค้าที่ไป
บอกต่อสินค้าของทางร้านให้
กับลูกค้าท่านอื่น จะได้รับ
ส่วนลดในครั้งถัดไป

● โปรโมชันฟรีค่าส่งสินค้าเมื่อ
ซื้อครบยอดตามที่ร้านค้าตั้ง
ไว้

ตัวอย่างข้างต้นนี้ถือเป็นไอ
เดียที่แต่ละร้านสามารถนําไปปรับใช้
ให้เหมาะสมกับร้านของตัวเองได้ 
เพียงแต่มีข้อควรระวังคือ พ่อค้าแม่
ค้าจะต้องคํานวณต้นทุนและวาง
แผนการจัดโปรโมชันให้ดีเพ่ือที่ร้าน
ค้าจะได้ไม่ขาดทุนหรือสูญเสียกําไร
มากจนเกินไป

2. เพ่ิมยอดขายด้วยการโพสต์บน
กลุ่มเฟสบุ๊ค
เพ่ิมยอดขายสินค้าด้วยการไปโพ
สต์บนกลุ่มเฟสบุ๊คต่าง  ๆ นอกจาก
พ่อค้าแม่ค้าจะสามารถเพ่ิมการมอง
เห็นของโพสต์ได้แล้ว ยังสามารถ
เจาะกลุ่มตลาดเป้าหมายได้ตรง และ
ชัดเจนอีกด้วย เนื่องจากในกลุ่ม
เฟสบุ๊คต่าง ๆ มักเป็นที่รวมตัวของ
ผู้ที่สนใจในเรื่องคล้าย ๆ กัน ทําให้
พ่อค้าแม่ค้าสามารถเลือกเจาะกลุ่มให้
เหมาะสมกับสินค้าที่นํามาขายได้ง่าย
ขึ้น

3. Facebook Live ฟเีจอร์ดี ๆ ที่
ไม่ควรพลาด
ความน่าเชื่อถือ กระตุ้นยอดขายปิด
การขายได้ง่ายขึ้นด้วยเทคนิคการ
ไลฟส์ด ทําให้ลูกค้าได้มีส่วนร่วมกับ
พ่อค้าแม่ค้า และยังได้เห็นสินค้า
พร้อมการใช้งานจริง ช่วยกระตุ้น
ยอดขายให้คนตัดสินใจซื้อได้เร็วขึ้น 
นอกจากนี้การมีปฏิสัมพันธ์กับลูกค้า
แบบเรียลไทม์จะช่วยทําให้ลูกค้า
มั่นใจในร้านของเรามากยิ่งขึ้น และ
หากมีการแชร์ไปยังหน้าเฟสบุ๊คของ
บุคคลอื่น หรือกลุ่มอื่น ๆ ก็ยิ่งจะ
ช่วยเพ่ิมฐานลูกค้าให้เข้ามาชมสินค้า
ในร้าน

4. ลง ขายของบนเฟสบุ๊คส่วนตัว 
ทาง Facebook Marketplace
Facebook Marketplace พ้ืนที่
สําหรับขายสินค้าออนไลน์ หรือเรียก
ได้ว่าเป็นตลาดเสรีที่ผู้ใช้เฟสบุ๊คทุก
คนสามารถนําสินค้าของตนเองมา
ลงขายได้โดยไม่จําเป็นต้องเปิดเพจ
หน้าร้าน โดยมีตัวช่วยสุดปังอย่าง
ระบบ AI คอยนําสินค้าที่เราโพ
สต์ขายให้ไปขึ้นอยู่ในหน้าของกลุ่ม
ลูกค้าเป้าหมาย โดยที่พ่อค้าแม่ค้าไม่
ต้องทําการโปรโมตแต่อย่างใด 
พร้อมทั้งจุดเด่นที่จะทําให้การขาย
ของง่ายขึ้นกว่าเดิม

● ลงขายสินค้าได้ง่าย เพียงโพ
สต์ภาพสินค้า พร้อมราย
ละเอียด และยังสามารถดู
จํานวนคนเข้าชมสินค้าได้อีก
ด้วย

● พูดคุยกับลูกค้าได้โดยตรง
ผ่าน Facebook 
Messenger

● ลูกค้าเข้าถึงร้านค้าได้ง่ายผ่าน
ฟงัก์ชันตัวกรอง ทั้งการ
เลือกราคาสูง-ตํ่า หมวดหมู่
สินค้า เป็นต้น

● ลูกค้าสามารถเลือกสินค้าจาก
โลเคชันใกล้เคียง ทําให้
สามารถนัดรับสินค้ากับผู้ขาย
ได้สะดวกมากยิ่งขึ้น

5. จัดโปรโมชันเพ่ิมยอดขาย
การโพสต์ขายสินค้าแบบธรรมดาก็
คงจะน่าเบื่อเกินไป อย่าลืมเพ่ิมแรง
จูงใจในการซื้อสินค้าด้วยโปรโมชัน
พิเศษเอาใจลูกค้า ยิ่งทําให้ลูกค้า
ติดใจสินค้าและการบริการของร้าน
เรามากเท่าไหร่ ก็จะยิ่งช่วยให้ลูกค้า
นําไปบอกต่อกับคนอื่น ๆ มากขึ้น
เท่านั้น มาดูตัวอย่างโปรโมชันเด็ด ๆ 
ที่พ่อค้าแม่ค้าสามารถนําไปปรับใช้
กันได้เลย



6. สร้างเรื่องราวโปรโมตสินค้าด้วยบทความสั้น ๆ

การโพสต์ขายสินค้าอย่างเดียวบนหน้าเฟสบุ๊คส่วนตัว อาจจะไม่ค่อยดึงดูดความสนใจของลูกค้าได้มากนัก ขอแนะนําให้
ร้านค้าลองลงโพสต์โปรโมตสินค้า โดยทําเป็นคอนเทนต์สั้น ๆ เชิงสร้างสรรค์ อาจจะเป็นการให้ความรู้ พาไปดูขั้นตอน
การทําสินค้า แนะนําวิธีการใช้งาน โดยทําเป็นบทความเล็ก ๆ หรือตัดต่อคลิปวิดีโอแบบง่าย ๆ จะช่วยเพ่ิมความน่าสนใจ
ให้กับร้านค้าของเราได้อีกด้วย

พ่อค้าแม่ค้าคนไหนเพ่ิงเริ่มเปิดร้านบนเฟสบุ๊คส่วนตัว หรืออยากปั้ นยอดขายให้ทะลุเป้า อย่าลืมนําเทคนิคดี ๆ เหล่านี้ไป
ปรับใช้ และอย่าลืมระวังเรื่องการโพสต์สินค้า การตอบคอมเมนต์กับลูกค้า ควรใช้คําสุภาพ ไม่ขายของผิดกฎของ
เฟสบุ๊คเพ่ือหลีกเลี่ยงการโดนแบน หากร้านไหนกําลังมองหาขนส่งที่ได้มาตรฐาน ส่งของถึงมือลูกค้าอย่างปลอดภัย 
อย่าลืมใช้บริการ นินจาแวน หมดกังวัลเรื่องของพังเสียหาย ถูกใจพ่อค้าแม่ค้าออนไลน์อย่างแน่นอน

คลิกที่นี่

ดาวน์โหลด Ninja Biz ทันที!

การโพสต์เนื้อหาบนโซเชียลเป็นประจํา
เชช่วยให้ลูกค้ารู้สึกเป็นส่วนหนึ่งของร้าน

คลิกที่นี ่
เพ่ือดูตารางคอนเทนต์บนโซเชียลมีเดีย 

เพ่ือช่วยจัดตารางคอนเทนต์!
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