
How to prepare for
the year-end online

shopping frenzy

Check this list and make sure to: 

Check the boxes as you complete each task

Click to access each recommended tool

Share it with other sellers you know!

Làm thế nào để chuẩn bị
cho Một Mùa Mua Sắm Online

Bùng Nổ Cuối Năm

Chủ shop hãy tham khảo
những mẹo sau đây và đừng quên:

Đánh dấu vào các ô khi hoàn tất mỗi phần

Nhấn vào các link để truy cập các công cụ được đề xuất

Chia sẻ với các chủ Shop khác!



1Lên kế hoạch cho các  
mặt hàng và đơn giá

Xác định các mặt hàng nào cần giảm giá

Xác định giá bán sản phẩm

Tạo gói sản phẩm

Tạo và lên lịch những chương trình 
siêu sale trong thời gian ngắn

Hãy xác định
bằng các 
tiêu chí sau đây:

Theo dõi các biên lợi nhuận bằng cách so sánh 
chi phí, giá nhập, và giá bán

Nếu chủ Shop muốn đẩy 
nhanh các mặt hàng tồn cũ

Áp dụng chương trình giảm
giá cho đơn đầu tiên

Nếu chủ Shop muốn 
tăng số lượng hàng mua 

mỗi lần của khách

Áp dụng chương trình khi 
khách hàng mua số lượng tối thiểu, 

khách sẽ nhận được giảm giá

Các mặt hàng bán chạy nhất + mặt hàng không bán chạy bằng

Với những chủ Shop trên sàn                                 và                              chủ Shop 
có thể tham gia sự kiện sales của sàn và/hoặc chạy chương trình độc lập.                                            

Gói các sản phẩm bán chạy với số lượng lớn

Các mặt hàng thường được mua cùng nhau 
(ví dụ: điện thoại di động và các phụ kiện điện thoại)

Xác định ngày bắt đầu và kết thúc chương trình

Thống kê các mã giảm giá and loại khuyến mãi

Disco for Shopify

https://docs.google.com/spreadsheets/u/3/d/17laZ8KPDQK7aMu4l3QFXRUMwnrbRl8dTBWXkd87NIxw/copy?fbclid=IwAR0aCSg_RzUrKrNhPN8Jn-stZIdyCIT5APzFJ9sbDTfyUpcGyUDP4Kd40pU

Mẫu lên kế hoạch 
bán hàng 
của Ninja Van

DOWNLOAD

Nếu chủ Shop muốn 
kiếm thêm nhiều khách mới

Áp dụng chương trình 
mua 1 tặng 1

Sử dụng Mẫu lên kế hoạch bán hàng của Ninja Van để:



2.A

Cải thiện trang web của bạn 
để chuẩn bị cho sự tăng vọt 
trong lưu lượng truy cập

Kiểm tra hiệu suất trang web

Cài đặt chương trình 
giám sát hiệu suất

Lên lịch các chương trình flashsale trong thời gian 
thấp điểm để duy trì lưu lượng truy cập trang web

Tặng có khuyến mãi hấp dẫn cho 
những khách hàng đầu tiên

Xác định các mốc giờ cao điểm của trang web 
chủ Shop bằng Google Analytics

Trên các nền tảng thương mại điện tử, giờ cao điểm thường là:

Miễn phí giao hàng

Dùng các công cụ như

Chạy các trường hợp thử nghiệm 
(dự kiến số lượng người dùng, tốc độ kết nối, v.v.) 
và phân tích kết quả

https://topdev.vn/blog/huong-dan-su-dung-jmeter-test-hieu-nang-website-phan-1/ https://loadninja.com/https://loadninja.com/ https://loader.io/

Hãy thử dùng các công cụ như

Phân tích các thời gian truy cập cao điểm

Xác định các nguyễn nhân gây ra lỗi

https://pagespeed.web.dev/?utm_source=psi&utm_medium=redirect https://www.webpagetest.org/PageSpeed Insights WebPageTest

30 phút trước và sau nửa đêm

11 giờ sáng / 11 giờ tối ngày 11.11; 12 giờ sáng / 12 giờ trưa ngày 12.12, v.v.



2
Tạm thời đổi sang gói vận hành 
trang web tối ưu hơn

Thuê một kỹ thuật viên bảo trì trang web để luôn 
sẵn sàng trong các chương trình khuyến mãi lớn

Sử dụng bộ nhớ đệm plugin 
để giảm thời gian chờ trên trang

Nếu trang web của chủ Shop đang sử dụng WordPress, hãy thử cách sau:

Việc này sẽ giúp chủ Shop tăng dung lượng lưu trữ 
và băng thông của mình

Tìm Freelancers (tạm dịch: Người làm tự do)

https://www.vlance.vn/https://www.vlance.vn/

https://wordpress.org/plugins/w3-total-cache/ https://wp-rocket.me/

.B

Nâng cấp trang web của 
chủ Shop nhằm chuẩn bị cho sự 
tăng trưởng lưu lượng truy cập



3Lên kế hoạch quảng cáo 
và lịch nội dung bài đăng Organic

Tạo trước nội dung 
(hình ảnh và bài viết)

Có hệ thống phân cấp trực quan rõ ràng:

VĂN BẢN LỚN HƠN sẽ được
sự chú ý của người xem đầu tiên

Đăng doanh số bán hàng của bạn 
trên các trang cộng đồng Facebook

Lên lịch bài viết và chiến dịch quảng cáo trên 
nền tảng truyền thông xã hội

Chuẩn bị mẫu trả lời các tin nhắn trực tiếp 
gửi đến từ các trang truyền thông xã hội

Đối với chủ Shop bán đồ dùng nhà cửa và sinh hoạt, hãy thử

nơi chủ Shop có thể đăng bài kêu gọi thành viên mua hàng 

Các nền tảng như Facebook cho phép chủ Shop tải lên và lên lịch các bài viết

Soạn các câu trả lời cho các câu hỏi thường gặp nhất của khách hàng

Xin chào <chèn tên>,
Cảm ơn bạn đã liên hệ!
<trả lời chi tiết>
Nếu bạn cần trao đổi với chúng tôi, 
vui lòng gọi cho chúng tôi theo số
<chèn thông tin liên hệ>.

,

.

Ví dụ 
như là:

Với các chủ Shop không sử dụng Facebook, hãy thử:

Lưu ý là chủ Shop hãy luôn luôn tuân theo tiêu chuẩn của cộng đồng được đề ra!

Trong các thiết kế nên có văn bản, mọi người 
thường sẽ đọc từ trên cùng bên trái đến dưới cùng bên phải!

Có thông điệp kêu gọi hành động rõ ràng

Mua hàng ngay tại đây

Hãy tham gia danh sách nhận email để được
giảm giá 15% cho đơn hàng tiếp theo!

SIÊU

Ưu Đãi Lên Đến 70%

SALE

11.11

MUA NGAY

https://www.facebook.com/groups/nghiendecor.o�cial/?ref=share&mibextid=S66gvF&paipv=0&eav=AfY2iMqK-L4rQl9aGd4BRFhwb-Wbs66bzZoV1xIb_p43TcuLMOtS1iZariWm0hYiRaM&_rdr

https://www.hootsuite.com/ https://www.adobe.com/express/feature/content-scheduler https://www.canva.com/help/content-planner/



4 Đóng gói sẵn và lên lịch vận chuyển 
cho các sản phẩm bán chạy

Tìm hiểu các mặt hàng phổ biến 
trong các mùa bán hàng trước

Xác định các khu vực có nhiều khách mua các 
mặt hàng bán chạy nhất và gửi các đơn hàng 
tới các kho ở những địa điểm gần đó

Đóng gói sẵn các mặt hàng 
bán chạy nhất để tiết kiệm thời gian

Tải Ninja Biz ngay bây giờ để 
lên đơn gọn, gửi hàng nhanh!

https://www.ninjavan.co/en-vn/services/last-mile-parcel-delivery/ninja-van-biz?source_caller=ui&shortlink=luuoui4n&c=VN_sbm_infographic&pid=website_organic&af_click_lookback=7d&af_xp=custom&fbclid=IwAR3vHQUQjDtbnZs27cXzoy5LKXWXvV8t5WpboBhLEa_cm30PA7taLlVdTb0


